CASE Il

AGRICULTURE

INDUSTRIAL

PRESS RELEASE

Hvidovre, 29.03.2016
Case IHi Sverige

Nytt aterforséaljarnat svarar pa den vaxande betydelsen av den
nordiska marknaden

Mer &n 60 engagerade forséljare var narvarande vid ett livligt kick-off méte for uppstartningen av
Case IHs svenska aterforsaljarnatverk, i februari i &r. Under det tvd dagar langa
lanseringsevenemanget 1ag fokus p& den vaxande betydelsen av marknaderna i norra Europa i
allménhet och optimeringen av Case IH kundtjansten samt service i allmanhet i Sverige. Det finns
planer pd att ytterligare utoka detta nya natverk i framtiden.

Sju aterforsaljare deltar i det nya natverket redan fran bérjan, och samtliga har en bred erfarenhet av
Case IH som varumarke och dess produkter och tjanster och annu viktigare, de har en néra relation
till de egna kunderna. Baserat pa erfahrenhet och starkt fortroenden har de atagit sig att ytterligare
Oka kvaliteten av de egna tjansterna och bli de féredragna samarbetspartnerna for svenska
jordbrukare. | och med overgdngen fran att tidigare vara en importér marknad till det nya
aterforsaljarnatet, kommer IH Case att pa ett tillforlitligt satt kunna ge de basta mojliga Iosningarna till
kunderna genom att erbjuda jordbruksmaskiner av hdg kvalitet, optimala finansieringstjanster och
kontinuerlig teknisk support for en "one-stop-service".

"Det var ett rent noje att fa mota de svenska aterforsaljarna och se hur motiverade de &r. Jag ar
Overtygad om att vi, med produkterna och tjansterna som vi erbjuder genom detta nya starka natverk
i Sverige, kan bist jordbrukarna att framgangsrikt bemastra utmaningarna i det moderna
globaliserade jordbruket” sade Matthew Foster, Vice President for Case IH Europa, Mellandstern
och Afrika vid lanserings evenemanget i Hindas. Daniel Bryske, VD fran Maskin Vast i Karlstad
tillade, som en av de svenska aterforsaljarna: "Jag ser fram emot den gemensamma insatsen med
Case IH att serva och stodja vara kunder i framtiden. Det rader ingen tvekan om att svenska
jordbrukare befattar sig med ett brett utbud av produkter och méter utmaningar dagligen. Darfor
ligger vart fokus pa att forsitta vara deras forsta och basta val - idag och i framtiden”.
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Case IH &r den yrkeskunniges val, med ett 6ver 170 arigt arv av erfarenhet inom jordbruksindustrin. Ett kraftfullt utbud
av traktorer, skordetroskor och pressar som stods av ett globalt natverk av mycket professionella aterforsaljare
engagerade i att erbjuda vara kunder Gverlagsen support och prestanda losningar som kréavs for att vara produktiv och

effektiv pd 2000-talet. Ytterligare information om Case IH produkter och tjanster aterfinns online p4 www.caseih.com.

Case IH &r ett varumarke ur CNH Industrial N.V., en varldsledare i kapitalvaror noterad pad New York Stock Exchange
(NYSE: CNHI) och p& Mercato Telematico Azionario av Borsa Italiana (MI: CNHI). Ytterligare information om CNH

Industrial finns online pawww.cnhindustrial.com.
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